Sales & Commercial Manager

Sales and Commercial Manager till LINK Mobility Sverige

Vi soker en Sales and Commercial Manager till vart snabbvéxande team pa LINK Mobility Sverige.
LINK ar en av Europas ledande CPaaS-leverantérer (Communication Platform as a Service),
specialiserade pa mobil kommunikation och mobila meddelandetjanster. Med 29 kontor globalt,
over 50 000 kunder och 89% kundndjdhet kombinerar vi lokal expertis med global rackvidd.

Du ar férmodligen redan bekant med oss: Vi levererar tekniken bakom de SMS du far fran ett
flygbolag for att checka in for ditt flyg, en WhatsApp-avisering om din paketleverans eller en digital
rabattkupong fran din favoritbutik.

Pa LINK vardeséatter vi teamwork, transparens, engagemang och ett driv for att utvecklas. | rollen
som Sales and Commercial Manager kommer du rapportera direkt till VP Commercial Northern
Europe och inga i den nordiska ledningsgruppen. Som ledare for den svenska saljavdelningen
kommer du att kombinera aktivt saljarbete med att leda och utveckla vart lokala saljteam. Samtidigt
som du hanterar din egen saljportf6lj och driver nya affarsméjligheter, samarbetar du néra med
kollegor i liknande roller i Nordeuropa for att sdkerstélla LINK Sveriges kommersiella framgang. Vi
sOker en ledare som lever upp till vara varderingar om samarbete, transparens och tillvaxtfokus.
DINA ANSVARSOMRADEN

+ Uppna dina egna forsaljningsmal samtidigt som du leder teamet mot 6vergripande
budgetmal.

- Definiera forsaljningsmal och KPl:er samt sékerstalla kontinuerlig uppfdljning av prestationer.

- Bidra till den svenska forsaljningsstrategin och genomféra den genom eget séljarbete och
teamledning.

- Leda, coacha och utveckla ett team av séljare, inklusive rekrytering och onboarding.

« Aktivt hantera din egen séljportfélj och driva nya affarer.

.

Driva kundengagemang och ansvara for eskalationsprocesser.

« Representera LINK Sverige i kommersiella férhandlingar och strategiska méten.

- Framja ett ndra och valfungerande samarbete mellan teamen foér salj, marknad och customer
success.

 Ansvara for dvervakning av lokal prissattning, rapportering samt kommersiellt underlag till

ekonomiprocesser.
ONSKAD ERFARENHET OCH KVALIFIKATIONER

- Bevisad erfarenhet av ledarskap inom B2B-forséljning, garna inom SaasS, telekom eller
digitala 16sningar.

+ En historik av att leverera pa forsaljningsmal och hantera Ionsamhet.

- Erfarenhet av att leda och utveckla hégpresterande séljteam.

- Starka fardigheter i stakeholder-hantering och férhandling.

+ God forstaelse for CRM-system (erfarenhet av Salesforce ar ett plus).

« Kommunicerar obehindrat pa bade svenska och engelska, i saval tal som skrift.
VAR IDEALA KANDIDAT

+ En driven och resultatinriktad person som samtidigt har formagan att inspirera och stétta
andra att na sina mal.

- En 6vertygande kommunikator och skicklig férhandlare med starkt sjalvfortroende i
kunddialoger.

+ En lagspelare som pa ett naturligt satt balanserar ansvar for egen séljportfolj med att coacha

och utveckla teamet.
VI ERBJUDER

- Hybridarbete. Vi arbetar 37,5 timmars veckor, utgar fran kontoret cirka tre dagar i veckan och
erbjuder flexibilitet att arbeta pa distans 6vriga dagar.

+ 33 dagars semester per ar.

« Konkurrenskraftig tjanstepension och extra sjukférsakring.

+ Generost friskvardsbidrag.

+ Mojlighet att delta i LINKs aktieprogram for anstéllida, med 20% rabatt pa aktier for



tillsvidareanstallda.
« Centralt kontor i Stockholm med nara till kultur, restauranger och kollektivtrafik.

- En dynamisk, internationell arbetsmiljo med tillvaxtmdjligheter som stddjer personlig och
professionell utveckling

+ Meningsfullt arbete som direkt paverkar hur féretag kommunicerar med kunder varlden éver.
Alla férmaner &r féremal for lokala villkor och kan dndras under anstéllningen.
Plats: Stockholm, Sverige
Ansok gérna sa snart som méjligt, da vi utvarderar ansdékningarna lIépande.
Om du har fragor om tjansten, kontakta Christian Westrum pa christian.westrum@linkmobility.com
LINK Mobility ar noterat pa Oslobdrsen och har kontor i 18 europeiska lander. Vi vaxer starkt
organiskt och har stabila aterkommande intakter i takt med att allt fler féretag flyttar sina aktiviteter
till mobila plattformar. Under 2023 hade LINK Mobility en total omséattning pa 6,3 miljarder NOK.
LINK Mobility Group lever efter vardeorden United, Dedicated och Enthusiastic for att driva var
verksamhet samt anstallda. LINKers uppskattar mangfald, gransdéverskridande samarbete och att
I6sa komplexa utmaningar i en miljé med hog tillvaxt. Vara medarbetare &r kunniga, nyfikna och
smidiga lagspelare som stravar efter att konsekvent leverera den basta I6sningen inom
kommunikation i mobilen.
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